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Omint Awards reconhece parceiros de negócios e celebra história da companhia

Terceira edição do evento contou com cerca de 200 convidados no Teatro B32

São Paulo, dezembro de 2025 – Em sua terceira edição, o Omint Awards homenageou os parceiros de negócios que mais se destacaram em vendas ao longo de 2025, nas verticais de Saúde e Seguros. Realizado na última terça-feira (9), no icônico Teatro B32, em São Paulo, o evento reuniu cerca de 200 convidados em uma noite marcada por charme, prestígio e celebração, dedicada a reconhecer talentos que impulsionam resultados.

Esta edição trouxe um significado especial: celebrou os 45 anos da vertical de saúde e os 10 anos da seguradora, reafirmando uma trajetória construída com cuidado, excelência e foco constante na experiência do cliente. A noite também reforçou a proximidade com os parceiros e o compromisso da Omint com o fortalecimento do cuidado, do bem-estar e da cultura de autoproteção. 

“Os marcos que celebramos este ano evidenciam a capacidade competitiva do Grupo Omint, que cresce constantemente em todas as verticais, em um mercado cada vez mais desafiador. Entregamos consistência operacional, produtos alinhados às reais demandas do mercado e uma experiência de cuidado e proteção que se reflete na confiança dos clientes e no desempenho dos nossos parceiros”, destaca Cícero Barreto, diretor comercial e de marketing do Grupo Omint.

Reunindo todas as frentes de negócios da companhia, a premiação contou com corretores, assessorias, agências, operadoras e parceiros estratégicos que impulsionaram o crescimento do Grupo ao longo do ano. O evento refletiu movimentos-chave do mercado, como a evolução do modelo consultivo, a integração da inteligência artificial, a conexão entre saúde e seguros e o avanço de soluções cada vez mais personalizadas para clientes e empresas.

“Estar entre as marcas mais reconhecidas do setor de saúde premium é resultado de um padrão de excelência que preservamos há mais de quatro décadas. Para nós, é um privilégio atuar ao lado de parceiros que compartilham esse compromisso e nos ajudam a manter a Omint no mais alto nível do mercado, entregando cuidado, qualidade e confiança para cada cliente”, afirma Marcell Guimarães, diretor de vendas da Omint Saúde.

Esse movimento de evolução também se reflete no portfólio da companhia. Em 2025, a Omint Seguros apresentou a reformulação completa de seus produtos de seguro de vida individual. “As melhorias impactaram diretamente na experiência dos clientes e ampliaram as oportunidades comerciais para os corretores”, analisa José Luiz Florippes, diretor de vendas da Omint Seguros.

Cícero acrescenta que, com um portfólio mais diversificado e soluções mais flexíveis, os parceiros passaram a contar com argumentos mais sólidos para construir propostas personalizadas, fortalecendo o relacionamento com os clientes, agregando valor à oferta e contribuindo para a fidelização no longo prazo.

“Nosso compromisso é oferecer produtos que realmente fortaleçam a atuação dos parceiros. Um portfólio mais robusto e flexível amplia a capacidade de personalização e traz mais segurança na construção de propostas de valor. Isso se traduz em relações mais próximas, clientes mais satisfeitos e resultados sustentáveis para todos”, conclui Barreto.
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